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КРУПНЕЙШАЯ МЕТАЛЛОТОРГОВАЯ  
СЕТЬ РОССИИ 

ОСНОВНЫЕ СВЕДЕНИЯ СТРУКТУРА ПРОДАЖ ПО ВИДАМ ПРОДУКЦИИ  

2014 прогноз 
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ООО «Мечел-Сервис» создано в мае 2005 года.  

«Мечел-Сервис» – одна из крупнейших 

металлоторговых сетей России.  

В компании работает более 1 500 сотрудников . 

В 2013 году «Мечел-Сервис» реализовал более 

2,9 млн. тонн металлопродукции. 

СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ЗАДАЧИ 

● Расширение рынка сбыта металлопродукции 

группы «Мечел», обеспечение стабильной 

загрузки производственных мощностей 

● Расширение ассортимента реализуемой 

продукции 

● Развитие сервисных услуг 

● Увеличение доли конечных потребителей 

металлопроката в структуре продаж 
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СТРУКТУРА КОМПАНИИ 
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СВОДНЫЕ ХАРАКТЕРИСТИКИ  ФИЛИАЛЬНАЯ СЕТЬ 

● Количество складов – 55 

● Количество сервисных центров – 18 

● Количество собственного транспорта – 25 

 

●13 филиалов 

● 39 городов России 

 

 



ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ПОЛНОЙ ГРУЗОПОДЪЕМНОСТИ ВАГОНОВ 
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ООО «Мечел-Сервис» регулярно проводит анализ 

расходов на доставку продукции железнодорожным 

транспортом.  

 

Результатам стало увеличение средней загрузки 

вагонов до полной грузоподъемности, что  в свою 

очередь позволило сократить затраты на доставку 

одной тонны перевозимой продукции. 



РАСПОЛОЖЕНИЕ ОСНОВНЫХ ПОСТАВЩИКОВ ПРОДУКЦИИ 



ЭКОНОМИЯ НА РАЗНИЦЕ ТАРИФОВ 



ДОСТАВКИ МЕТАЛЛОПРОДУКЦИИ  

ОТ ПОСТАВЩИКОВ КЛИЕНТАМ 

ТРАНЗИТНЫЕ ПОСТАВКИ МЕТАЛЛОПРОДУКЦИИ  

 

«Мечел-Сервис» осуществляет транзитную автодоставку металлопродукции 

клиентам.  

 

Данный способ доставки позволяет получить дополнительную экономию в 

размере 650 рублей на 1 тонну за счет отсутствия затрат на складские расходы 

и последующую доставку продукции со склада клиентам.  

Экономия: 

650 руб 

на 1 тонну 



СРЕДНЕМЕСЯЧНЫЕ ОБЪЕМЫ ОТГРУЗКИ  
ОСНОВНЫХ ПОСТАВЩИКОВ НА АВТОМОБИЛЬНЫЙ ТРАНСПОРТ*   

* на основании аналитических данных ООО «Мечел-Транс Авто» 
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ОСНОВНЫЕ ПЕРЕВОЗЧИКИ ООО «МЕЧЕЛ-СЕРВИС» 

ООО «МЕЧЕЛ-ТРАНС» ООО «МЕЧЕЛ-ТРАНС АВТО» 

Подвижной парк компании составляет 12 000 вагонов. Собственный парк компании - 48 автопоездов, плюс 

автотранспорт более 200 компаний субподрядчиков. 
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АВТОДОСТАВКА ПРОДУКЦИИ КЛИЕНТАМ ООО «МЕЧЕЛ-СЕРВИС» 

23% 

77% 

Собственный транспорт аутсорсинг 

СТРУКТУРА АВТОДОСТАВКИ 

 

На собственный  транспорт компании  по итогам работы  

за 9 месяцев 2014 года пришлось 23 % от общей доли 

осуществленных доставок.  

 

В настоящее время база перевозчиков ООО «Мечел-

Сервис» насчитывает более 117 транспортно логистических 

компаний. 



Собственный транспорт работает  

в 10 городах присутствия компании 

СОБСТВЕННЫЙ АВТОТРАНСПОРТ КОМПАНИИ 

 

По состоянию на 1 ноября 2014 г.  

в автопарке ООО «Мечел-Сервис» 

25  втопоездов марок Scania и  Mercedes-Benz. 

Город Кол-во ед. Scania P340 Mercedes Axor 

Москва 6 5 1 

Санкт-Петербург 3 - 3 

Екатеринбург 4 2 2 

Новосибирск 2 - 2 

Уфа 3 2 1 

Краснодар 1 - 1 

Красноярск  1 1 - 

Тюмень 2 2 - 

Челябинск 2 2 - 

Самара 1 1 - 

Итого 25 15 10 

АВТОПАРК  КОМПАНИИ 



УСЛУГИ ДОСТАВКИ МЕТАЛЛОПРОДУКЦИИ КЛИЕНТАМ 

УСЛУГИ ДОСТАВКИ МЕТАЛЛОПРОДУКЦИИ 

«Мечел-Сервис» осуществляет автодоставку металлопродукции  

со склада клиентам компании собственным и привлеченным 

автотранспортом.  

 

На собственный  транспорт компании  по итогам работы  

за 9 месяцев 2014 года пришлось 23 % от общей доли 

осуществленных доставок.  

ПРЕИМУЩЕСТВА ИСПОЛЬЗОВАНИЯ  

СОБСТВЕННОГО АВТОТРАНСПОРТА 

 Сокращение затрат на перевозку  

на 55%  в сравнении со стоимостью 

привлеченного транспорта 

 

 Гарантия поставки товара клиенту точно в срок 

 

 Исключение рисков хищения груза в процессе 

доставки 

 

 Обеспечение более высокой скорости реакции 

на заказы клиентов 
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 Составление графиков погрузки на каждом складе, приоритет собственным машинам 

 Использование собственного ПО ИС Спутник для размещения заказов на транспорт продавцами  

и их дальнейшей обработки диспетчерами. При этом все продвижение заявки по этапам можно проследить в 

реальном времени 

 Предварительная подготовка сложных заказов 

 Ночная загрузка на складах, работающих в ночную смену 

 Использование системы GPS трэкинга 

 Мотивация водителей на количество рейсов осуществляемых в день 

 

 

СРЕДНЕЕ КОЛИЧЕСТВО ДОСТАВОК  
СОБСТВЕННЫМ ТРАНСПОРТОМ  

ФАКТОРЫ  ЭФФЕКТИВНОСТИ РАБОТЫ СОБСТВЕННОГО АВТОТРАНСПОРТА: 
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GPS-МОНИТОРИНГ АВТОТРАНСПОРТА 

Возможности GPS мониторинга On-line отслеживание местоположения 



ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ИС «СПУТНИК» 
ПРИ ФОРМИРОВАНИИ ЗАЯВОК НА АВТОТРАНСПОРТ 

ПРЕИМУЩЕСТВА: 

 Оперативность получение заявки на транспорт от менеджера; 

 При заказе транспорта у компаний или использования собственного  транспорта, все заказы фиксируются в системе, 

что дает сокращение сроков оформления заявки, так как вся информация (адреса доставок, наименования 

получателей, телефоны) вводятся в систему только единожды, далее они просто повторно выбираются. 

 Оперативное информирование склада и других служб об будущих отгрузках; 

 Возможность создания очередности отгрузки; 

 Контроль за расходами на доставку.  

 

 

1. Менеджер по продажам создает заявку 

на транспорт, с указанием адресов 

доставки, характером перевозимого груза 

и объемом отгрузки  

2. Заявка фиксируется в реестре, и поступает для последующего подтверждения логисту  

ФОРМИРОВАНИЕ  ЗАЯВКИ  НА ТРАНСПОРТ: 



3. Заявку необходимо заполнить, чтобы бухгалтер-товаровед, оформляющий документы видел в базе 

ФИО водителя, № автомобиля, наименование транспортной компании, которой принадлежит водитель,  

а также эти данные автоматически выходят в товарных накладных, выдаваемых водителю.  

ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ИС «СПУТНИК» 
ПРИ ФОРМИРОВАНИИ ЗАЯВОК НА ТРАНСПОРТ 


